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عن الأكاديمية

عن دبلومة التسويق العقاري 

أكاديمية إعمل بيزنس هي أول أكاديمية عربية متخصصة في تدريس علوم الإدارة 

وريادة الأعمال أونلاين، تأسست عام 2017 على يد رائد الأعمال المهندس محمد الباز،

وتهدف إلى مساعدة أصحاب المشاريع ورواد الأعمال على بدء أو استكمال مسيرتهم

 في عالم البيزنس وريادة الأعمال والتغلب على مشاكل مشاريعهم، وكذلك مساعدة 

جميع الكوادر المهنية والإدارية من موظفين ومديرين ومتدربين على تطوير مهاراتهم

، وبناء مسيرة مهنية ناجحة.

المبــادئ مــن  بمجموعــة  الإلمــام  العقــاري  التســويق  مجــال  فــي  النجــاح   يتطلــب 
 والاســتراتيجيات الأساســية التــي يجــب علــى كل مســوق عقــاري ناجــح معرفتهــا، وهــذا مــا
 تقدمــه لــك دبلومــة التســويق العقــاري مــن اكاديميــة إعمــل بيزنــس، حيــث تمــدك بأهــم
ــن ــويق والتثمي ــرق التس ــواع وط ــك بأن ــاري، وتعرّف ــال العق ــي المج ــيات ف ــادئ والأساس  المب
 العقــاري، بالإضافــة لطــرق تحليــل وقــراءة الســوق المســتهدف وكيفيــة الحصــول علــى فــرص
ــاري ــوق عق ــط مس ــس فق ــح لي ــك وتصب ــر مهارات ــن تطوي ــن م ــي تتمك ــدة، لك ــة جي  تمويلي
ــة ــواد العلمي ــن الم ــة م ــة مجموع ــر دراس ــك عب ــرف، كل ذل ــاري محت ــوق عق ــل مس ــح، ب  ناج
والتدريبــات العمليــة يشــرحها نخبــة مــن أكبــر الخبــراء العقارييــن فــي مصــر والعالــم العربــي.



مزايا دراسة الدبلومة

ادرس
 مبــادئ وأساســيات التطويــر العقــاري، ومســئوليات المطــور العقــاري، وأهميــة اســتخدام الدعايــة والإعــلان

فــي الســوق العقــاري.

“أون لاين” وامتلك الحرية التامة في تحديد  موعد ومكان الدراسة الخاص بك.

تعلم
 كيفيــة النجــاح داخــل أي مؤسســة فــي مجــال التســويق العقــاري مــن خــلال فهمــك لخصائــص الســوق

العقــاري، بالإضافــة إلــى كيفيــة مواجهــة المشــلات وتجنــب الأخطــاء الشــائعة فــي التســويق العقــاري. 

 كيفيــة الحصــول علــى التمويــل العقــاري الــلازم مــن خــلال معرفــة أنــواع المســتثمرين ومصــادر

التمويــل العقــاري وطــرق تقييمــه.

على كيفية بناء قاعدة للعملاء المهتمين بالعقارات وأنواعهم، وكيفية توظيف قاعدة

 البيانات هذه في التسويق.
تعرف

على كل مراحل البيع وكيفية إغلاق الصفقة بنجاح مع العملاء لزيادة مبيعاتك وأرباحك

المعرفة اللازمة الخاصة بطرق تحليل وقراءة السوق العقاري المستهدف للتنبؤ الصحيح

 بالتغيرات التي يمكن أن تحدث به وكيفية مواكبتها.
اكتسب

مهارة التعرف على شخصيات العملاء واحتياجاتهم ودوافعهم للشراء وكيفية التعامل معهم باحترافية.



دبلومة التسويق العقاري لـكل...  

الدبلومة لمن؟ 

الشهادة

الــدورات  كل  إتمام حضــوره  فــور  الــدارس  يحصــل 
ــة الخاصــة بدبلومــة التســويق العقــاري علــى  التدريبي
شــهادة مجانيــة معتمــدة مــن أكاديميــة إعمــل 
علــى  حصولــه  إمكانيــة  إلــى  بالإضافــة  بيزنــس، 
شــهادة منفصلــة خاصــة بإتمــام كل دورة تدريبيــة 

داخــل الدبلومــة.

يمكــن أن يحصــل الــدارس أيضًــا علــى شــهادة معتمدة 
مــن أكبــر الهيئــات والمؤسســات العربية.. 

* بحد أقصى 90 يوم من طلب الحصول عليها. 
لمزيد من التفاصيل عن الشهادة والاعتمادات 

اضغط هنا

أصحاب شركات التسويق العقاري الراغبين في التوسع وافتتاح مشروعات جديدة.	 
المديرين وأصحاب القرار في الشركات والمكاتب العقارية.	 
المسوقين ورجال المبيعات وخدمة العملاء في شركات العقارات.	 
العاملين في مجال التثمين العقاري ووسطاء التمويل العقاري والسماسرة.	 
الراغبين في الاستثمار في مجال العقارات والوعي بكل أسرار هذا العالم.	 



طريقة الدراسة
يتم دراسة مادتين أو ثلاث شهرياً.

مدة الدراسة 9 شهور ويمكن أن تقل وفقا لرغبة الدارس في دراسه مواد أكثر في

 فترة زمنية أقل.

تتكون الدبلومة من 9 دورات تدريبية، ومع نهاية كل دورة يخضع الدارس لاختبار نسبة النجاح

 فيه 50 %.

 في حالة عدم اجتياز الاختبار يتم إعادته بعد أسبوع من المحاولة الأولى.

الدراسة أونلاين على موقع الأكاديمية، وبنجاح الدارس في جميع المواد يحصل على

شهادة معتمدة من أكاديمية إعمل بيزنس.
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الدورات التدريبية لدبلومة التسويق العقاري ومدة دراسة كل دورة

المدة الدورة التدريبية

2.5 مقدمة في علم العقارات

1.5 الاستثمار في مجالات العقارات

6 التسويق العقاري

2.5 التسويق العقاري - المستوى المتقدم

3.5 الوعي بالسوق العقاري

2 التمويل العقاري

2 التطوير العقاري

2 التثمين العقاري

2 مهارات المستشار العقاري المحترف

* ملحوظة: توقيت كل دورة تدريبية بالجدول موضح بالساعات والدقائق.



أبرز محاضري الدبلومة
- هشــام العوضــي: صاحــب شــركة INSPECTORS للتســويق العقــاري، خبــرة 13 عــام بمجــال 

التســويق العقــاري.

- فهد عبد ربه: استشـاري ومدرب في مجال التطوير العقاري لأكثر من 10 سنوات. 

- أحمد لطفى : خبرة أكثر من 8 سنوات فى مجال التسويق العقاري والاستثمار العقاري.

- حســين جمعــة : مستشــار تطويــر عقــاري للعديــد مــن الجهــات العقاريــة والشــركات 
 Michigan Real Estate School ــن ــد م ــر معتم ــة، محاض ــدول العربي ــر وال ــة بمص والأكاديمي
ــات  ــد والأكاديمي ــركات والمعاه ــن الش ــد م ــاري لعدي ــة، واستش ــدة الأمريكي ــات المتح بالولاي

ــي. ــن العرب ــب بالوط ــز التدري ومراك



الرسوم والأسعار

الأسئلة الشائعة

للتعرف على إجابات أكثر الأسئلة شيوعًا ..اضغط هنا

لمعرفة قيمة الاشتراك في دبلومة التسويق العقاري اضغط هنا



للاتصال بنا
دولي
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www.e3melbusiness.com


